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PRESENTATION

DE LA FIRME

~ AFondée par M. Marcebiroisen 1960, mais
porte le nom actuel depuis 1987
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Oms_ CHAMPS DE PRATIQUE

A Evaluation forestiere A Conseiller forestier dans
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dommages A Planification
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A Le type de propriétaires change

A Les technologies et les niveaux de connaissances
evoluent, les besoins ne sont plus les mémes

A Le client veut une réponse a ses besoins et a ses
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A Pour occuper une personne a temps plein avec un
oudget de plus ou moins 100 000 $, il faut vendre autre
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"™ SERVICES RENDUS
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le proprietaire de «payer» pour un service
professionnel’ livraison du budget des agences
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A Oblige parfois a sortir des sentiers battus
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terme
2; ‘A La question des honoraires doit étre résolue en 3 :
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A Au Québec, on constate une panoplie
RQIF LJJ AOI A2y a Rthéom®S
desdépanneurg X aQAf @& | R
depanneur sur un coin de rue, il y en a pour
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A On vit cela dans le sciage, le papier journal, I3
seconde transformation, etc. *

AOn vit cela dans le golf, le ski, les hotels,
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ms Cas pratique dans un

Consultants Forestiers

contexte industriel

1. Contexte :

I Au cours des annees 1990, la récolte de bois résineux
se pratiquait sur environ 140 ha repartis
dzy AF2NXSYSYy i adzNJ f QSy aSyYot
forestieres deStadaconanc.(Papiers Whitdirch™)
dansLotbiniere

I  Recolte dans les strates matures bien stockees (140 a
250 m3ha);

i [ Sa LINBLINRSGSa Sl A Sy e
o proportion en plantation; e

I Le budget alloue en aménagement était suffisant au;';;;
maintien des rendements escomptés dans Ies
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2. Problematique :

I En 2005 un nouveau calcul de la pOSS|b|I|te forestiere
présente le méme volume en résineux, mais une
certaine proportion des jeunes strates sont moins bien
stockées;
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des peuplements au stade gaulis augmentent;
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230 ha:

Les parterres de  coupe sont plus dispersés dans = =
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Cas pratigue dans un

contexte industriel

3. Question :

En tant que forestier, comment pourriomous

planifier et pratiquer des opérations forestieres
NEy Gl oftSa Sy YIFIAYGSyrlrya f¢
jeunes peuplements a un niveau acceptable par le
propriétaire?
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4. Ma reponse :

En pratiquant des opeérations de récoltes qui
TlFIO2NRAASY G f QSO o finkga@iénseY S L
Soit par des coupes progressives adaptéees sans
martelage.
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Cas pratigue dans un

contexte industriel

Avantages pour le propriétaire

- Procure du bois de sciage de bonne qualité;

ClI @2NAaS ftQAYLIX YUl GAz2y Si
regénération naturelle;
- fAYAYS fQSYOdIFrKA&aasSYSyua RS
les essences de lumiere;
Répartis dans le temps la récolte dans des
peuplements resineux fortement stockes (peuplements o
vedettes); G
Beneficie des avantages reliés au maintien du couveL,:‘
forestier ( nappe phréatique, biodiversité, activitets

‘f_;'j;;g?_recreatlves reglements municipaux, etc.). At
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5. Pratigue :

I WSOKSNDKS RSa aiaitedes RQ2 LIS

LISdzLJt SYSy(ia OSRSU0Sa RQSLY
accompagnes de pruche et erable rouge;

I  Formation des ouvriers de facon a éliminer le

, martelage; 3
ﬁ I  Entente préalable (negociation) sur la rentabilité des -.-é;é"'!
O 2LISNI GA2yasx yzial YYSYyd adaNd

financiere ($/ha) accordée aux ouvriers.
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contexte industriel

6. Reésultats :

I Le propriétaire a livré a son usine du bois de gualite;

I Les ouvriers sylvicoles ont eté satisfaits de leur
rendement en dollars;

i Lt yQe I Ll a Sdz RQSLIAazRS
pour un peuplement avec une trop grande densité de jﬁ
sapin; >
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